Положение о проведении конкурса по выбору региональных  дилеров по продвижению продукции компании Рудгормаш в регионах.

1. Основные положения.


Настоящее положение является руководящим документом, в котором изложен порядок выбора фирм для продвижения продукции и услуг компании «Рудгормаш» в качестве регионального дилера . 


Целью настоящего положения является:

· организация эффективной системы продвижения продукции и услуг компании «Рудгормаш» в регионе деятельности;

· организация службы послепродажного сопровождения, диагностики и ремонта оборудования компании «Рудгормаш»;

           -    увеличение объемов продаж продукции компании «Рудгормаш».

           2.  Необходимые условия для участия в конкурсе:

2.1.   Наличие  собственной производственной базы и складских помещений в регионе;

2.2. Годовой  оборот  не менее  100 000 000 руб. (в том числе НДС) ;

2.3. Официальная заявка на участие.

2.4. Наличие деловых отношений с предприятиями горной промышленности региона.

3. Необходимая информация о фирме для участия в конкурсе:
3.1 Полное наименование фирмы .

3.2. Почтовый адрес.

3.3. Юридический адрес.

3.4. Банковские реквизиты.

3.5. Телефон, факс, e-mail.

3.6. Форма собственности.

3.7. Ф.И.О. руководителя.

3.8. Количество сотрудников, наличие специалистов для организации послепродажного  сопровождения.

3.9. Основные направления деятельности.

3.10. Внешнеэкономическая деятельность.

3.11. Наличие и места расположения филиалов. 

3.12. Наличие складов, производственных помещений для организации послепродажного сопровождения и диагностики их площадь, оборудование.

3.13. Годовой оборот фирмы (в долларах США).

3.14. Является ли фирма дилером других компаний (если да, то каких).
3.15 Копия баланса за прошедший год, заверенная нотариально.

3.16 Копия отчета о прибылях и убытках (форма №2), заверенная нотариально.

4. Необходимые документы для участия в конкурсе:

           Для участия в конкурсе фирме необходимо предоставить копии учредительных документов:

           -свидетельство о государственной регистрации юридического лица (индивидуального предпринимателя без образования юридического лица);

           -свидетельство о постановке на налоговый учет;

           -лицензии на право занятия определенной деятельностью;

           -решения о назначении руководителя предприятия.    

             5.Порядок выбора регионального дилера.

Основанием для выбора регионального дилера является:

· прогноз продаж в регионе на год (млн. руб);

· конкурентный статус фирмы (финансовая стабильность, наличие квалифицированного персонала, инфраструктура).

            6. Заключительные положения.

6.1. Конкурс проводится ежегодно.

6.2.Фирма-победитель конкурса заключает дилерский договор, который действует до проведения очередного конкурса.

6.3. Договор с региональным дилером может быть расторгнут досрочно в случае невыполнения плана продаж в течение квартала, либо невыполнения других обязательств  дилерского договора.

